i Sm mwﬁm ﬁ_oo de smpresas sufra al

5 blen sabido gue en épo-
- CEs de auge econdmica, &
iMercado se satua de nego-
cios generalistas de amplic espsc-
tro; gue tiendien a la estandarizacion
e procucios v senvicios, con el ob-
Jetivo de dferenciarse de la comps-
tencia por precio, gracias a estrate-
glas de volumen gue-les permiten
desplazar a sus competidores me-
nos potentes, Pero esta culiura de
"guerra de-precios” fomenta la su-
pervivencia de empresas que, aun-
gue a prior myestran una gran forta-
leza a la vista de sus ciiras de nego-
cio, poseen una salud fragl frente a
carmbios en el celo econdmico.
Habida cuenta de ias fluctuaciones
clelicas de la ecanomia, es de espe-
rar Que con s recesiones v la dismi-
nUCKSn del consumo derivado de és-

cados desde 2007, Es en este mar-
co dondle cobran sentido las esirate-
dias de "codano saul’, en las oue las

empresas dajan a un lado la compe-

_tencia destructivarbasada en el pre-

cio v $é orientan-a la generacion de
valor 2 fravés de la innovacion,

£ la situacién actual de recesion, la
apuesta por este tipo de Incistivas se
convierte en la Unica atemativa de
Gererar un tefido empresarial compe- .
fitvo con fortalezas basadas en. la
tecrologia v ne en el precio. Las ag-
ministraciones plblcas han entend-
do UmnmﬂmBmam esta sitluacién v
establecen mecanismos de farriento

“tormna- Bmmam ‘ori- tiempos Qw Crisis™
“geveras come la gue azotalos mer-
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- de la iriciativa emprendedora con el
Objetvo de dinamizar la generacién,
" e plevas ideas de negodio innovas

-dorag'que permilan esa diferencia

- gidn en los mercacios, Eslos meca-
nismos incentivan Umgoc_m:dmjﬁm 23N
inciativas de base techoldgica per su

mayor grado de valor ahadido v po-

“encial de diferenciacion asociado.

Agente de apoyo
Pero estas iniciatives de negocio ba-

sadas en tecnologia, suslen venir de’

ia mano de agentes clentiico-tecno-
logicos © emprendedores de perfl
marcadaments técnico y con poca o
riar artentacion de mercado, debico

principalments a gue, aungue poss- -

en conocimientos adecuados de la
tecnologia, suelen pecar de caren-

* clas en el conocimiento de la realidad
del mercado v de'los agentss eco-
- nomice-financiercs aue en & operan,

‘asf como de surlengugie.

mental la actuacin de un agente de

- ApoYC gue complemente las caren-

cias de los smprendederes para ga-
rertizar que la nueva iniciativar empre-
sarial recibe un comecto enfoque.de
mercacko y plantea unos escenarios
economice-inanciercs razonabies

Bantec Group, avalada por dos oé-

cadas de experiencia en el lanza-
miento de empresas innovadoras en
difereries mercacdos, ofrece & estos
smprendedores un senvicio de apo-

YO gue les permite fortalecer su idea

de negocic desde una vision muy
orientada & mercado paro sin perdar
Iz referencia awm <m§ gue ofrece la

Es't mc_ao a esta Umocﬁ_mzamq mcm. ;
&N este acosisterna de generacion -
08 inciativas nnovacioras, seafunda- -

Lineas de actuacién
Este servicio de apovo se astructura
enh cince lineas de actuacion dferen-
clales que permiten gﬂo:mfwomﬁ & ini-

.

Ciativa empresarial:
1.~ Diagndsticos tecnoldgicos: Pro-

- porciona al emprendedor uh andlisis
- giel valor de un restitado tonico v su
~.potencial demercade Mabiicad téc-

nico-econémica), .

2.- Orertacion del Boam_o de :m@o
-elo: Proporciona al emprendedor un
posicicnamiento adecuado en fun-
cion de las caracteristicas del pro-
ducto/senvicio v del entomo hacia &l
‘quesedrge. - ‘

3.~ Plan econdrrico-financiero y fusn-
tes de financiacién: Proporciona al
emprendedor el mix de financiacion
més vieble en funcidn de fas caracte-
fisficas de la inlciativa, asf como unas
proyecoiones contrastadas v adapta-
das a lareglidad de la iniciativa.

4.- Plan de empresa; Proporciona
al emprendedor una hoja de ruta

“del lanzamiento y operacion de la
. m:_o_m?@ ;

avid Puente Pousada

| Enel mﬁﬁ%&%&&w,.&
Hecesaria la participacion
de un agente de apoyo

del %@3&&%

Bantec colabora en u
Proyecto transfronterizo

. para polenciar enpresas
mnovadoras en el dmbito
de las energias renovables

5.~ Gestion de ayudas: Proporcio:
na al emprendsador la gestion de
solicitud, defensa vy justificacion de

ayudas para la iniciativa empresarial

acorde ‘a las fuentes de jsmso_m[

 Clon definidas.

Gracias a este ﬁo:m_mgg_mao v en-
fogue de fas iniclstvas, "raducidas”

-desde el lenguaje téonico al len-

gugje empresarial, se facilita al em-
prandedor la interlocucion con los
diferentes agentes de financiacion
del sistema, aumentando las ex-
pectativas de éxilc en el mercadc.

Desde el convencimiento de que &
modelc de generacién de empre-
sas de alto valor afiadido es & cla-
ve para el fortalecimiento de la eco-
nomia espafiola, Bantec Group
participa como socio inversor en fa
red privada de "Business Angels"
Lidera Value, desde la que sé

. apoyan financleramerte nuevas ini-

clativas innovadoras basadas en
tecnologia,

que complete las carencias

Energias renovables

Agimismo, Bantec Group colabora .

activamente en la definicidon de un
proyecic de colaboracion trans-
fronteriza de grar calado para ¢
apoyo del emprendizaje dirigido a
potenciar una mayor masa orfiica
de iniciativas empresariales de ba-
se tecnoitgica, en el dmbito de las
energlas renovables v la eficiencia
energética, que posibilite la crea-
cion de un ecosistema en el que
se integren agentes inversores pri-

T vAdoS exteriores aue aceleren la
fase de lanzamiento y maduracion

de dichas iniciativas.
El objetivo para este ecosistema es
la integracion de 100 agentes erttre

universidades, centres tecnoldgi-

cos, polos de competitividad, aso-
ciaciones empresariales,. incuba-
doras de empresas, business
angels, socledades de capital rigs-
goy empresas del sactor de-la
mzm@

EMPRESA
Bantec Group

ACTIVIDAD

Gestion integral de T+D+i

Ayudas y deducciones fiscales.
Programas europeos

Consultoria estratégica y cperativa
DIRECCION
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Edicién conjunta Navarra + Euskadi
-+ Edicién Digita Navarra + Euskadi
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* Renovacion automética hasts nuevo avisa
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